Basta aktieagare, gaster och kollegor;

2009 har varit ett ar med stabila resultat. Vi lyckades minska var kostnadsbas
och & ut vart forsta lakemedel mot munherpes, Xerclear  , p& marknaden. Vi har
natt lovande resultat med forsokslakemedlet TMC435 for behandling av hepatit C
och gar nu vidare till klinisk fas Il-provning. Vi har fokuserat var FoU-portfolj och
de projekt som finns kvar avancerar genom for kliniska och kliniska provningar.

| borjan av aret stod det klart for styrelsen och ledningen att foretagets
kostnadsbas var for hog for att foretaget skulle kunna klara all forskning och
utveckling som skulle finansieras med de likvida medlen i balansrakningen, och
med forsiktiga antaganden om framtida inkomstfléden fran milstolpar i samband
med befintliga partnerprojekt.

Vi fattade ett beslut om att minska de fasta kostnaderna med cirka 25 procent
och att skara ned saval vara diskretionara utgifter till tredje part som vara
investeringar.

Atgéarder vidtogs for att se till att var breda kunskapsbas inom forskning och
utveckling inte paverkades negativt och att var karnkompetens nar det galler
upptackt av smamolekylhammare som inriktas pa proteas- och polymerasprotein
skulle forbli intakt.

Foretaget kunde darfor ga in i 2010 med 143 MSEK i likvida medel i
balansrakningen, vilket forstarktes av olika milstolpsbetalningar pa cirka 80
MSEK i bérjan av 2010.

Detta, tillsammans med en forsiktig bedémning av framtida inkomster fran
forsaljning, royalties och milstolpebetalningar, sékerstéller att foretaget har
tillrackligt med likvida medel for minst tva ar framover.

Naturligtvis paverkades stamningen hos de anstallda av kostnadsbesparingarna
och osakerheten blev inte mindre av att féretaget i samma veva fick en ny vd och
ny styrelseordférande.

Vi har sedan dess arbetat hart med teambuilding-aktiviteter och kommunikation
med personalen, och jag ar évertygad om att stdmningen ar béttre nu an innan
kostnadsbesparingarna infordes.

Medivir nddde en mycket viktig milstolgne ioch rpMed FDA:s respektive EMEA:s
godkannande vart lakemedel Xerclear /Xerase = for munherpes under tredje
respektive fjarde kvartalet 2009.



| bada fallen ger det oss en stark stallning gentemot vara konkurrenter. Xerclear™
ar det enda lakemedlet mot munherpes som ar mérkt med "kan forhindra att
sjukdomen bryter ut”.

Marknaderna for munherpes i USA och i Europa beréknas uppga till 200 miljoner
USD vardera och férvantas 6ka kraftigt. Eftersom cirka sju procent av
befolkningen lider av allvarlig munherpes, med tre utbrott eller fler varje ar, tror vi
att var produkt har stor potential att 6ka marknadens storlek genom att
uppmuntra manniskor som inte anvander nagot lakemedel alls, att soka lindring
med var produkt.

Vi har ocksa lyckats inga ett mycket attraktivt partneravtal med Meda AB for den
amerikanska marknaden och de planerar att lansera Xerese™ under fjarde
kvartalet 2010 med en mycket imponerande forsaljnings- och marknadsplan. Vi
befinner oss i avtalsvillkorsfasen (term sheet) nar det géller att hitta partners i
flera andra geografiska omraden, daribland Europa.

Arbetet med att slutféra godkénnandeprocessen for Xerclear™ och hantera
partneravtalen har gjorts av vart nya marknadsteam under ledning av Eva
Arlander. Teamet har nu sex heltidsanstallda och har lanserat Xerclear |
Sverige och Finland som receptbelagt lakemedel.

Vi och var framtida partner i Europa kommer darefter att strava efter att lansera
det som receptfritt Iakemedel i s& manga lander som majligt och darigenom tka
bade marknaden och forsaljningen fér produkten.

Fokus fér marknadsteamet har inledningsvis varit Xerclear™, men néasta
utmaning blir att forstarka den nordiska produktportfoljen genom att lagga till
licensierade produkter. For det andamalet har en dialog inletts med ett antal
presumtiva partners.

Efter en omfattande granskning har Medivir infort ett portféljhanteringssystem av
varldsklass som underlattar kontinuerlig, upprepad utvardering av tekniska,
kommersiella, finansiella och immaterialrattsliga risker.

Systemet har anvants for att omvardera samtliga pagaende FoU-projekt och de
som tog sig igenom nalsdgat har samlats i en och samma portfol;.

Det finns nu sex projekt som ror infektionssjukdomar, varav alla har partners, tva
for hepatit C, tva for HIV, ett for hepatit B och ett for baltros. Kvar ar aven tre
projekt for andra sjukdomsindikationer, bland andra benskdrhet, benmetastaser,
neuropatisk smarta och Alzheimers sjukdom, vilka samtliga saknar kommersiella
partners i nulaget.



Utdver dessa program gor vi ocksa framsteg nar det galler nya mal for hepatit C.
Portfoljen maste betraktas som mycket stark med alla matt matt, i synnerhet for

ett foretag av Medivirs storlek.

Portfélien uppnadde betydande milstolpar under aret, med bland annat féljande
hojdpunkter: MIV-710 resulterade i tva lakemedelskandidater for bensjukdomar
under forsta respektive tredje kvartalet, under andra kvartalet 2009
presenterades vid EASL-konferensen, i samarbete med partnern J&J, mycket
positiva fas lla-resultat fér TMC435 for hepatit C och darefter, pa AASLD-
konferensen i Boston under fjarde kvartalet 2009, mycket positiva lla-resultat for
patienter som inte tidigare hade reagerat pa behandling.

Under fjarde kvartalet presenterade ocksa Medivirs samarbetspartner Epiphany
framgangsrika fas Ilb-resultat for valomaciklovir [MIV-606] for behandling av
baltros.

Under 2010 forvantar vi oss toppresultat for TMC435 i fas llb-prévning pa 1 000
patienter vilket kommer att presenteras pa konferenser under hosten. Nasta
stora steg for TMC435 ar kliniska fas IlI-prévningar inom ett ar.

Vi har ocksa hdga forvantningar pa polymerasprogrammet for hepatit C i
samarbete med Tibotec déar kliniska fas I-provningar ska pabérjas under aret.

Vi forvantar oss att inom ett ar tillsammans med var partner Epiphany pabdrja
kliniska fas Ill-prévningar av valomaciklovir for béaltros och att med var partner
Daewoong Pharmaceuticals pabérja kliniska fas lla-prévningar av lagociklovir
valaktat for hepatit B.

Var cathepsin K-kandidat MIV-711 kommer att paborja klinisk fas I-prévning
under andra halvaret 2011.

Vi forvantar oss ocksa att lansera Xerese™ i USA och pa flera andra marknader.
Vi har arbetat hart for att hitta och sékra licensieringsmaojligheter, forst och framst
for de nordiska marknaderna, men det ar for tidigt att sdga nér det forsta avtalet
kan tecknas.

Tack for ordet!



